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Maksuton verkkokaupan perustaminen ja myynnin
kasvattaminen -verkkoseminaari to 24.3.2022 klo
14.00 - 16.00. Maarit Fellman/Intoo Koulutus

Sisalto:
- Lyhyt katsaus ja vertailu verkkokauppa-ohj
soveltuvat pk-yrityksille

- Verkkokaupassa maksaminen ja tuotteiden

N
esimerkkeja ja kustannukset S— -

- Verkkokaupan myynnin kasvattaminen ja.ve / :
4 x K (konversio, keskiostos, kavijamaara, kate <

. >

- Verkkokaupan konversion parantamisen keinot (el
saadaan asiakas ostamaan verkkokaupasta), kaytannon
esimerkkeja

- Verkkokaupan kavijamaaran kasvattaminen (keskeisimmat
verkkokaupan markkinoinnin keinot), kaytannon esimerkkeja

- Verkkokaupan keskiostoksen lisaaminen, kdaytannon
esimerkkeja

lImoittautuminen:
https://www.lyyti.in/KAMU_Verkkoseminaari_Verkkokauppa



https://www.lyyti.in/KAMU_Verkkoseminaari_Verkkokauppa




Pohdinnassa olevia teemoja tuleviin
kehittamistilaisuuksiin:

- Somemarkkinointi
- Tuotteistaminen

- Syyskuussa tapahtumapaiva positii
kestavan kehityksen teemalla. Luvassa
asiantuntijaluentoja, yritysten speéd datir o
asiantuntijaklinikka...

77777



. - “\ f '\_
._ uukstiin ja uudistumiseen
.\.‘_> — N -

Jussi Kuusiniemi
044 — 538 4501

Vipuvoimaa

* X %
*
* *

o E U : [t a ﬁ SATAKUNTALIITTO p ri ZZt

Euroopan unioni Regional Council of Satakunta

Eurcopan aluekehitysrahasto 2 O-I 4 - 2 O 2 O


mailto:jussi.kuusiniemi@prizz.fi

